
御社をご紹介もしくは
営業代行としてお力になります。

業務提携のご提案

ご紹介までのプロセス
・初回接客
・土地探し
・ライフシュミレーション
・銀行ローン比較
・建物勉強会
・間取り作成
・資金計画
・銀行ローン付け



まずは、お客様のお家づくりに対するお考えや不安なところ、
不明なところをしっかりとヒアリングさせていただきます。
実際の施工事例などを見ていただきながらお家づくりの流れをお客様に合わせてご説明します。

・土地があるお客様
建て替え
田んぼや畑に建築

・土地がないお客様
土地の買い方ご案内

・新築orマンションor中古住宅にするか迷っているお客様
それぞれのメリット、デメリットをご説明

様々なご要望でお客様がご来場される中で
それぞれのお客様のお困りごとを解決していきます。



お金に関してお客様の9割以上の方が不安に思われています。
お家づくりは大きなお買い物です。
大きなお買い物だからこそ計画を立て予算組みをしていくことが重要です。
お客様は資金に対して安心感が生まれるとそのことをしてくれた会社、営業
マンに安心感をもって対応してくれます。



日本の住宅の性能は先進国の犬小屋並みなどと揶揄されることが、あるほどお
家の性能や耐久性に関して無頓着な国でした。
もはや30年で壊して建てるような家は時代遅れです。
いつまでも住み継いでほしいからこそ、建物の性能についてもお話をさせてい
ただきます。建物への安心感をここでお伝えしていくことで工務店への安心感
を抱いてもらうことはもちろんのこと他の会社に行った際に排除を行えるよう
に中立的な立場でお客様に対応することでフレミングをかけます。



土地にかかる費用は実は複雑です。上下水道の費用や申請費用、仲介手数料や造成
にかかる費用など見えない価格が多くあります。
そんな諸費用を一緒に金額を考えることで土地取得の近道になります。そして買い
方一つで得をしたりはたまた損をしたりすることもあります。
そんな注意点をお話しさせていただきます。
不動産屋さんではなく住宅会社と一緒にさがすことの重要性をご説明してコント
ロールしやくすることが目的。



ヒアリングに時間を割きテーマをしっかりと訴求しま
す。プレゼンを作成することでよりオーダー感を出し
ていきます。
間取り作成に関してはこちらで手書きパースを作成し
てお客様にご提案していきます。
より詳細な仕様に関しては御社担当者様、設計事務所
と共に打合せさせていただきます。


